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1. [bookmark: _Toc30769648]Определение сделки по участию в конкурсе на приобретение статуса гарантирующего поставщика как части операций по приобретению бизнеса розничной продажи электроэнергии в области.
[bookmark: sub_10042]В соответствии с пунктом 4 Положения по бухгалтерскому учету «Учет нематериальных активов» (ПБУ 14/2007) в составе нематериальных активов учитывается деловая репутация, возникшая в связи с приобретением предприятия как имущественного комплекса (в целом или его части). ПБУ 14/2007 также устанавливает порядок оценки деловой репутации (пп. 42-43): 
[bookmark: sub_1042]«42. Для целей бухгалтерского учета стоимость приобретенной деловой репутации определяется расчетным путем как разница между покупной ценой, уплачиваемой продавцу при приобретении предприятия как имущественного комплекса (в целом или его части), и суммой всех активов и обязательств по бухгалтерскому балансу на дату его покупки (приобретения).
[bookmark: sub_1043]43. Положительную деловую репутацию следует рассматривать как надбавку к цене, уплачиваемую покупателем в ожидании будущих экономических выгод в связи с приобретенными неидентифицируемыми активами, и учитывать в качестве отдельного инвентарного объекта».
При этом, ПБУ 14/2007 не определяет, что представляет собой «приобретение предприятия как имущественного комплекса (в целом или его части)» и не дает критериев для классификации сделки как приобретения имущественного комплекса, однако для признания гудвила (положительной деловой репутации) ПБУ 14/2007 требует наличия ожидания будущих экономических выгод, и эти выгоды должны быть отличны от выгод, ожидаемых от использования полученных идентифицируемых активов приобретаемого предприятия (основных средств, запасов, дебиторской задолженности и т.д.). Фактически речь идет о выгодах от приобретенного предприятия (бизнеса) в целом за минусом выгод от возмещения стоимости его полученных активов.  
Таким образом, основными признаками признания покупки бизнеса (приобретения имущественного комплекса) для целей российского бухгалтерского учета следует считать:
· Приобретение не единичного актива (активов), а совокупности активов (и обязательств);
· Совокупность приобретенных активов и обязательств должна генерировать будущие экономические выгоды;
· Ожидаемые экономические выгоды не исчерпываются возмещением стоимости полученных активов, а порождают экономические выгоды от предприятия в целом, в том числе от неидентифицируемых активов (например, рабочего персонала).     
Отсутствие формального определения приобретения бизнеса и подробной проработки подхода к данному вопросу в российском законодательстве требует обращения к международным стандартам финансовой отчетности (п. 7 Положения по бухгалтерскому учету «Учетная политика организации» (ПБУ 1/2008)). 
Порядок отражения в бухгалтерской отчетности операций по приобретению бизнеса регулируется Международным стандартом финансовой отчетности (IFRS) 3 «Объединения бизнеса». Согласно данному стандарту необходимо определить, является ли операция или какое-либо другое событие объединением бизнеса, используя определение, изложенное в данном МСФО (IFRS).
 Определение объединения бизнеса приведено в п. 48 IFRS 3: 
[bookmark: sub_32359]«В7 Бизнес состоит из вкладов и процессов, применяемых к таким вкладам, которые способны создать отдачу. Хотя бизнес, как правило, дает отдачу, отдача не требуется для того, чтобы квалифицировать интегрированную совокупность как бизнес. Ниже представлено определение трех элементов бизнеса:
[bookmark: sub_32487](a) Вклад: Любой экономический ресурс, который создает, или может создать, отдачу в результате применения одного или более процессов. Среди примеров можно назвать долгосрочные активы (включая нематериальные активы или права использовать долгосрочные активы), интеллектуальную собственность, возможность получить доступ к необходимым материалам или правам, а также работников.
[bookmark: sub_32488][bookmark: sub_32489](b) Процесс: Любая система, стандарт, протокол, соглашение или правило, которое при применении к вкладу или вкладам создает, или может создать отдачу. Среди примеров можно назвать процессы стратегического управления, операционные процессы и процессы по управлению ресурсами. Эти процессы, как правило, документируются, но организованная рабочая сила, имеющая необходимые навыки и опыт и выполняющая требования правил и соглашений, может обеспечить необходимые процессы, которые могу быть применены к вкладам с целью создания отдачи. 
(c) Отдача: результат вкладов и процессов, применяемых к таким вкладам, которые обеспечивают или способны обеспечить доход в форме дивидендов, снижения затрат или другой экономической выгоды непосредственно инвесторам или другим собственникам, членам или участникам.»
[bookmark: sub_32360]Согласно положениям стандарта для признания сделки (сделок) объединением бизнеса бывает достаточно двух составляющих (B8 п. 48 IFRS 3): вкладов и процессов.
Также Стандарт допускает отсутствие отдачи для интегрированной совокупности видов деятельности и активов, находящихся на стадии становления. Если отдачи нет, покупатель должен рассмотреть другие факторы, чтобы определить, является ли совокупность бизнесом. Такие факторы включают, среди прочего:
(a) начала ли совокупность осуществление основной запланированной деятельности;
(b) имеет ли совокупность работников, интеллектуальную собственность и другие вклады, и процессы, которые могли бы применяться к указанным вкладам;
(c) следует ли совокупность плану по производству отдачи; и
(d) будет ли совокупность в состоянии получить доступ к клиентам, которые купят отдачу.
Не все перечисленные факторы обязательно должны присутствовать в конкретной интегрированной совокупности видов деятельности и активов на стадии становления, чтобы такую совокупность можно было классифицировать как бизнес.
Кроме того, Стандарт указывает, что объединение бизнеса не означает приобретение всех вкладов и воспроизведение всех процессов приобретаемого бизнеса, важно чтобы покупатель бизнеса был способен приобрести бизнес и продолжать производить отдачу, например, путем интегрирования бизнеса с его собственными вкладами и процессами (B10 п. 48 IFRS 3). 
[bookmark: sub_32361]Важным является и отсутствие необходимости наличия обязательств у приобретаемого бизнеса (B9 п.48  IFRS 3). 
Таким образом, вкладами для Общества являются приобретенные экономические ресурсы: статус гарантирующего поставщика, обеспечивающий клиентскую базу, арендованные помещения и оборудование для осуществления деятельности, программные средства для осуществления учета электроэнергии и расчетов по ней, работники бывшего гарантирующего поставщика, обладающие необходимой для ведения бизнеса классификацией. 
Процессами приобретаемого бизнеса являются операционные процессы по розничной продаже электрической энергии. У продавца эти процессы включали также приобретение электрической энергии на оптовом рынке, однако эта функция может быть совмещена Обществом с аналогичными собственными операционными процессами по покупкам на оптовом рынке. Однако это, как указано в п. B10 п. 48  IFRS 3, не может служить препятствием для признания объединения бизнесов. 
Согласно п. B12 п. 48  IFRS 3: «При отсутствии доказательств обратного, конкретная совокупность активов и видов деятельности, в которой присутствует гудвил, должна расцениваться как бизнес».
Соответственно, проведенные мероприятия по воспроизведению Обществом существовавшего у предыдущего предприятия бизнеса, включая приобретение статуса гарантирующего поставщика, наем работавшего ранее в данном бизнесе персонала, аренда офисов и оборудования и т.д., отвечают критериям объединения бизнеса и подлежат отражению в бухгалтерской отчетности соответствии с требованиями ПБУ 14/2007 и IFRS 3 (в не противоречащей ПБУ 14/2007 части) в качестве гудвила (деловой репутации).  
2. [bookmark: _Toc30769649]Порядок отражения операции по объединению бизнеса в бухгалтерском учете и отчетности, оценка гудвила при его признании.
[bookmark: sub_32282]IFRS 3 требует учитывать объединение бизнеса по методу приобретения. Применение метода приобретения требует:
[bookmark: sub_32430](a) идентифицировать покупателя;
[bookmark: sub_32431](b) определить дату приобретения;
[bookmark: sub_32432](c) признать и оценить идентифицируемые приобретенные активы, принятые обязательства и любую неконтролирующую долю в приобретаемом предприятии; и
[bookmark: sub_32433](d) признать и оценить гудвил или доход от выгодной сделки.
Для Общества выполнение указанных пунктов означает:
[bookmark: sub_32366](a)  Согласно п.  B14 п. 50  IFRS 3 при объединении бизнеса, осуществляемом, прежде всего, путем передачи денежных средств или других активов или путем принятия обязательств, покупатель - это, как правило, предприятие, которое передает денежные средства или другие активы или принимает обязательства. 
[bookmark: sub_32285][bookmark: sub_32286](b) Датой приобретения считается дата, когда покупатель получает контроль над приобретаемым предприятием. Дата, когда покупатель получает контроль над приобретаемым предприятием, как правило, является датой, когда покупатель юридически передает возмещение, приобретает активы и принимает обязательства приобретаемого предприятия, - датой закрытия. Однако, покупатель мог бы получить контроль в день, наступивший либо раньше, либо позже, чем дата закрытия. Покупатель должен рассмотреть все уместные факты и обстоятельства при идентификации даты приобретения. 
(c) Полученным при объединении бизнеса идентифицируемым активом является дебиторская задолженность предыдущего гарантирующего поставщика. Так как указанный долг является сомнительным, и вероятность его погашения близка к нулю, справедливая стоимость такой задолженности также может рассматриваться как нулевая. 
В соответствии с п. 41 IFRS 3 покупатель не обязан признавать отдельный резерв по оценке на дату приобретения активов, приобретенных при объединении бизнеса, которые оценены по справедливой стоимости на дату приобретения, потому что последствия неопределенности в отношении будущего потока денежных средств включаются в оценку по справедливой стоимости. Тем не менее в п. B63 IFRS 3 указано, что «Покупатель оценивает гудвил на сумму, признанную на дату приобретения за вычетом любых накопленных убытков от обесценения. МСФО (IAS) 36 "Обесценение активов" регламентирует учет убытков от обесценения». 
В российском бухгалтерском учете для сохранения информации о величине задолженности и представления пользователям более детальной и достоверной информации о том, что она из себя представляет, а также для предотвращения негативных налоговых последствий, связанных с последующим списанием данных долгов в случае ликвидации предыдущего гарантирующего поставщика, указанная задолженность принимается в номинальной величине с одновременным отражением резерва по сомнительным долгам, что также не противоречит п. B63 IFRS 3. 
Таким образом, в бухгалтерском балансе Общества указанная задолженность подлежит отражению в справедливой оценке (за минусом резерва). 
 В отличие от IAS 38 «Нематериальные активы», предусматривающего такие виды нематериальных активов как права сбыта и базы клиентов (п. 9 IAS 38), ПБУ 14/2007 «Нематериальные активы» такого рода активы не идентифицирует и к нематериальным активам не относит.
 Таким образом, дебиторская задолженность предыдущего гарантирующего поставщика в нулевой оценке (дебиторская задолженность за минусом резерва по сомнительным долгам) является единственным идентифицируемым активом в приобретении бизнеса. 
(d) Покупатель бизнеса должен определить стоимость и признать в своем балансе гудвил, в случае если стоимость возмещения превышает сумму полученных идентифицируемых активов за минусом обязательств, или выгодную покупку в противоположном случае. 
Правила оценки гудвила при его признании в российском законодательстве и МСФО норм ПБУ 14/2007 не различаются: величина гудвила определяется расчетно как разница между переданным в оплату возмещением и суммой всех идентифицируемых активов и обязательств. 
Величина возмещения для целей определения гудвила включает все платежи, прямо связанные с приобретением бизнеса, в частности платежи, произведенные в рамках конкурса за получение статуса гарантирующего поставщика: плату за переуступку дебиторской задолженности предыдущего гарантирующего поставщика, а также плату за банковскую гарантию, необходимую для участия в конкурсе. 
Так как величина единственного идентифицируемого актива (дебиторской задолженности предыдущего гарантирующего поставщика) равна нулю (сама дебиторская задолженность за минусом резерва по сомнительным долгам в размере 100 % дебиторской задолженности), то величина гудвила равна возмещению по договору цессии и плате за банковскую гарантию.
3. [bookmark: _Toc30769650]Последующая оценка гудвила.
Согласно требованиям IAS 36 «Обесценение активов» организация обязана проводить ежегодное тестирование гудвила на обесценение и переоценивать его по результатам такого теста. 
Так как гудвил (деловая репутация) в российском бухгалтерском учете рассматривается как часть нематериальных активов (п. 4 ПБУ 14/2007), то формально для него применимы пп.17-18 данного ПБУ в отношении переоценки нематериальных активов: 
«17. Коммерческая организация может не чаще одного раза в год (на конец отчетного года) переоценивать группы однородных нематериальных активов по текущей рыночной стоимости, определяемой исключительно по данным активного рынка указанных нематериальных активов.
[bookmark: sub_1018]18. При принятии решения о переоценке нематериальных активов, входящих в однородную группу, следует учитывать, что в последующем данные активы должны переоцениваться регулярно, чтобы стоимость, по которой они отражаются в бухгалтерской отчетности, существенно не отличалась от текущей рыночной стоимости.»
В бухгалтерском учете гудвил подлежит амортизации в течение 20 лет линейным методом (п.44 ПБУ 14/2007).
4. [bookmark: _Toc30769651]Учет разниц при признании гудвила.
В соответствии с п.8 ПБУ 18/02 «для целей Положения под временными разницами понимаются доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) в одном отчетном периоде, а налоговую базу по налогу на прибыль - в другом или в других отчетных периодах, а также результаты операций, не включаемые в бухгалтерскую прибыль (убыток), но формирующие налоговую базу по налогу на прибыль в другом или в других отчетных периодах». Операции, не принимаемые для налогообложения ни в каком периоде исходя из этого определения не образуют временных разниц. 
ПБУ 18/02, в отличие от МСФО IAS 12 «Налоги на прибыль», не содержит специальных норм для гудвила. 
IAS 12 определяет, что главным правилом учета отложенных налогов является правило следования отложенных налогов за активами и обязательствами, которыми они порождаются: 
«Сам факт признания актива или обязательства означает, что отчитывающаяся организация ожидает возместить или погасить балансовую стоимость этого актива или обязательства. Если является вероятным то, что возмещение или погашение этой балансовой стоимости приведет к увеличению (уменьшению) величины будущих налоговых платежей по сравнению с величиной, которая была бы определена, если бы такое возмещение или погашение не имело никаких налоговых последствий, настоящий стандарт требует, чтобы организация признавала отложенное налоговое обязательство (отложенный налоговый актив), за некоторыми ограниченными исключениями».
Отложенные налоговые активы и обязательства возникают только тогда, когда погашение актива или обязательства имеет влияние (сейчас или в будущем) на налог на прибыль. Если в отношении актива или обязательства известно уже при его принятии к учету, что его погашение не будет иметь никаких последствий для налога на прибыль – в его отношении не признаются отложенные налоги. 
IAS 12 в п. 7 вводит понятие «налоговой стоимости» актива и обязательства: 
«Налоговая стоимость актива представляет собой сумму, которая для целей налогообложения будет подлежать вычету из любых налогооблагаемых экономических выгод, которые будут поступать в организацию при возмещении балансовой стоимости данного актива. Если указанные экономические выгоды не будут подлежать налогообложению, налоговая стоимость соответствующего актива считается равной его балансовой стоимости». 
Таким образом, стоимость актива, от которого не ожидается облагаемых налогом выгод, равна не нулю, а стоимости актива в бухгалтерском учете, и не породит отложенных налогов. Тем не менее, если стоимость актива при погашении не учитывается для налогообложения прибыли, а связанные с ним доходы учитываются, его налоговая стоимость равна нулю.
Согласно п. 5 IAS 12 временные разницы - разницы между балансовой стоимостью актива или обязательства в отчете о финансовом положении и налоговой стоимостью этого актива или обязательства. Отложенные налоги — это суммы налогов на прибыль, подлежащие уплате или возмещению в отношении временных разниц, то если актив или обязательство имеют нулевую налоговую стоимость и ненулевую балансовую, то в их отношении возникает временная разница.
Возникновение временной разницы не всегда влечет отражение отложенных налогов.
IAS 12 (п.15) устанавливает исключения из этого правила:
«Отложенное налоговое обязательство признается в отношении всех налогооблагаемых временных разниц, кроме случаев, когда данное налоговое обязательство возникает в результате:
[bookmark: Par86](a) первоначального признания гудвила; 
[bookmark: Par87](b) первоначального признания актива или обязательства вследствие операции, которая:
(i) не является объединением бизнесов.»
и  
(ii) на момент ее совершения не оказывает влияния ни на бухгалтерскую прибыль, ни на налогооблагаемую прибыль (налоговый убыток).
Для гудвила, в тех странах, где его стоимость не включается в расходы для целей налогообложения прибыли, IAS 12 делает дополнительные пояснения (п.21):
«Многие налоговые органы не разрешают принимать уменьшение балансовой стоимости гудвила в качестве вычитаемых расходов при определении налогооблагаемой прибыли. Кроме того, в таких юрисдикциях первоначальная стоимость гудвила зачастую не принимается к вычету при выбытии соответствующего бизнеса из дочерней организации. В таких юрисдикциях гудвил имеет налоговую стоимость, равную нулю. Любая разница между балансовой стоимостью гудвила и его налоговой стоимостью, равной нулю, представляет собой налогооблагаемую временную разницу. Однако настоящий стандарт не разрешает признавать возникшее при этом отложенное налоговое обязательство, поскольку гудвил оценивается как остаточная величина и признание такого отложенного налогового обязательства привело бы к увеличению балансовой стоимости гудвила.
Последующие уменьшения величины отложенного налогового обязательства, не признанного ввиду того, что оно возникает в связи с первоначальным признанием гудвила, также считаются возникшими в результате первоначального признания гудвила и, следовательно, не признаются в соответствии с пунктом 15(a). 
Таким образом, не принимаемый для целей налогообложения гудвил имеет налоговую стоимость равную нулю, при этом образуется временная налогооблагаемая разница, однако стандарт запрещает признавать соответствующее налоговое обязательство.  
5. [bookmark: _Toc30769652]Налоговые последствия объединения бизнеса.
Гудвил (деловая репутация) не являются расходами для целей налогообложения прибыли, однако такими расходами являются расходы на приобретение прав требования. 
[bookmark: sub_26522]В соответствии с пп. 2 п. 2 ст. 265 НК РФ к внереализационным расходам приравниваются убытки, полученные налогоплательщиком в отчетном (налоговом) периоде, в частности, суммы безнадежных долгов, а в случае, если налогоплательщик принял решение о создании резерва по сомнительным долгам, суммы безнадежных долгов, не покрытые за счет средств резерва. При этом безнадежные долги определены ст. 266 НК РФ как: 
[bookmark: sub_266202]«долги перед налогоплательщиком, по которым истек установленный срок исковой давности, а также те долги, по которым в соответствии с гражданским законодательством обязательство прекращено вследствие невозможности его исполнения, на основании акта государственного органа или ликвидации организации. Безнадежными долгами (долгами, нереальными ко взысканию) также признаются долги, невозможность взыскания которых подтверждена постановлением судебного пристава-исполнителя об окончании исполнительного производства, вынесенным в порядке, установленном Федеральным законом от 2 октября 2007 года N 229-ФЗ "Об исполнительном производстве", в случае возврата взыскателю исполнительного документа по следующим основаниям:
· [bookmark: sub_266203]невозможно установить место нахождения должника, его имущества либо получить сведения о наличии принадлежащих ему денежных средств и иных ценностей, находящихся на счетах, во вкладах или на хранении в банках или иных кредитных организациях;
· [bookmark: sub_266204]у должника отсутствует имущество, на которое может быть обращено взыскание, и все принятые судебным приставом-исполнителем допустимые законом меры по отысканию его имущества оказались безрезультатными.»
Таким образом, при ликвидации предыдущего гарантирующего поставщика или при получении в отношении него постановления судебного пристава-исполнителя об окончании исполнительного производства и отсутствии у него имущества, на которое может быть обращено взыскание, его долги могут быть включены в состав внереализационных расходов для целей налогообложения прибыли.  
В отношении банковской гарантии: ее учет для целей налогообложения ведется в стандартном порядке в составе внереализационных расходов по статье «Расходы на услуги банков» (пп. 15 ст.265 НК РФ).  
1
Учетная политика ПАО «ТНС энерго НН»  – 2020
